Handelsvertretervertrag — Tell 2

Von Michael Nocker
Fortsetzung aus ZAS 2003, 142 ff.
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Provisionspflichtige Geschéafte

Der HANDELSVERTRETER erhéli flir jedes durch seine Vermittlungstatigkeit wihrend des
aufrechten Vertragsverhaltnisses zustande gekommene und ausgeflhrte Geschéft eing
Provision nach MaBgabe von Pkt 7.1 Weiters gebtifrt dem HANDELSVERTRETER fir jene
Geschdfte eine Provision nach Pkt 7.1, die durch seine Vermittiungstétigkeit wéhrend des
aufrechten Vertragsverhditnisses zustande gekommen und noch binnen zwei Monaten nach
dessen Ende durch den UNTERNEHMER ausgefihrt worden sind (,Uberhangprovision®)’.
Dasselbe gift fiir erst nach Ende des Vertragsverhdiinisses abgeschiossene Geschéfte, so-
fern die Besteilung noch vor Vertragsende beim UNTERNEHMER oder beim HANDELS-
VERTRETER eingegangen ist oder der Abschluss des Geschéfts auf die uben/wegende Té-
tigkeit des HANDELSVERTRETERS zurtickzufihren ist und innerhalb eines Monats® nach
Vertragsende erfolgt (,nachvertragliche Provision®).]

FUr Geschéfte, die der UNTERNEHMER ohne oder ohine unmittelbare Mitwirkung des HAN—
DELSVERTRETERS mit Kunden abschlieBt, die ihren Sitz im Vertragsgebiet haben {,Direkt-
geschafte”), steht dem HANDELSVERTRI:_FER die Hélfte/zwei Drittel/[...] der sich aus Pkt 7.1

ergebenden Provision zu.®

Fir Nachbestellungen {,Folgegeschafte”) steht dem HANDELSVERTRETER die Halfte der
sich auch Pkt 7.1 ergebenden Provision zu.

Fur Direktgeschéafte mit folgenden Kunden steht dem HANDELSVERTRETER keine Provision
Zu: [Kunden].

Eigengeschafte des HANDELSVERTRETERS sind nicht provisionspflichtig.

Fir Geschafte mit Kunden, die ihren Sitz auBerhalb des Vertragsgebiets haben, steht dem
HANDELSVERTRETER dann keine Provision zu, wenn dieses Gebiet in die Zustandigkeit
gines anderen HANDELSVERTRETERS oder sonstigen Absatzmittlers fallt.

Stinde fUr ein abgeschlossenes Geschaft mehreren HANDELSVERTRETERN ein Provisions-
anspruch zu, ist der UNTERNEHMER nur einmal zur Zahlung der Provision verpflichtet, wobei
er die Provision nach billigem Ermessen unter Berlicksichtigung des Ausmales der Mitwir-
kung der einzelnen HANDELSVERTRETER am Geschéftsabschluss auf diese aufzutsilen hat.
Lasst sich der Anteil der einzelnen HANDELSVERTRETER mit wirtschaftlich vertretbarem
Aufwand nicht feststellen, ist zu gleichen Teilen aufzuteilen. ‘ '

Mit der Provision sind s@mtliche sich aus diesem Vertragsverhéitnis ergebenden werbenden
und verwaltenden Tatigkeiten des HANDELSVERTRETERS abgegolten, wobei beide Ver-
tragsparteien sich darin einig sind, dass [Betrag|% der Provision auf die verwaltende Tatigkeit
entfallen.*

Héhe der Provision

Die Hoéhe des Provisionssatzes flr die einzelnen Produktgruppen ergibt sich aus Anhang IV,

Die Provisionssatze werden jewsils fir ein Jahr im Voraus bis spéatestens [...] vorm UNTER-
NEHMER festgelegt®, wobei Kllrzungen einzelner oder sémtlicher Provisionssatze um mehr
als 20% gegeniber dem Vorjahr unzuldssig sind.

1} Zur Uberhangprovision siehe Nocker, Handelsvertretervertrag, Rz 238 ff, diese kann auch vertraglich abbedungen werden.
2) Zur so genannten ,nachveriraglichen” Provision siche Nocker, Handelsvertreterverirag, Rz 240 ff, diese kann auch vertraglich abbedungen werden.
3) Far Bezirksprovisionen” werden idR niedrigere Provisionssiitze vereinbart,

4) Zwarist das Gericht bei der Bestimmung des Ausgleichsanspruchs daran nicht gebunden; dieser Wert kann aber immerhin einen gewissen Anhaltspunkt
dafiir gaben, welcher Anteil an der Provision nach Ansicht der Vertragsparteien auf die nicht ausgleichspfichtige ,verwaltende" Tatigkelt entfallen sollte.

5) Aus der Sicht des Unternehmers ist es smpfehlenswert, sich ein derartiges sinseitiges Gestaltungsrecht vertraglich vorzubehalten — das im Ubrigen nur
im Rahmen des billigen Ermessen ausgedbt werden kann — , da in der Praxis eine einvernehmliche Regelung aufgrund der Interessensgegenséatze spater

oft nur mehr schwer zu erzielen-sein wird.
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7.3 Bemessungsgrundiage® ist der dem Kunden in Rechnung gestelite Natlobstrag fabziglich
eines Pauschalbetrages in Hdhe von 20% fir die in der Rechnung nicht gesondert ausge-
wiesenen Nebtenkosten]. Die bereits in der Rechnung ausgewiesenen, dem Kunden ge-
wiéhrten Nachldsse (zB Mengen-, Stammkunden-, sonstige Sonderrabatte 0d) vermindern
die Bermnessungsgrundlage entsprechend. Dasselbe gilt flr die in der Rechnung ausgewie-
senen Nebenkosten fir Verpackung, Fracht, Zoll, Montage oé.

Vill. Entstehen, Entfall und Filligkeit der Provision

8.1 Der Anspruch auf Provision entsteht mit und nach MaBgabe des Eingangs der Zahlung des
Kunden beim UNTERNEHMER.

8.2  Leisiet der Kunde eine Anzahlung, entsteht der Anspruch auf Provision anteilig mit Eingang
der Anzahlung.

8.3  Der Anspruch auf Provision entiallt, wenn und soweit festsieht, dass das zwischen UNTER-
NEHMER und HANDELSVERTRETER abgeschlossene Geschéft nicht ausgefiihrt wird,
sofern der UNTERNEHMER die NichtausfUhrung nicht zu vertreten hat. Bereits erhaltende
Provisionen hat der HANDELSVERTRETER dem UNTERNEHMER unverziiglich zuriickzu-
zahlen bzw ist der UNTERNEHMER berechtigt, mit seinem Rlckforderungsanspruch gegen
die sonstigen Anspriiche des HANDELSVERTRETERS aufzurechnen.

Die Provision wird zugleich mit der Abrechnung (siehe Pkt X.) zur Zahlung fallig.

IX. Provisionsvorschuss

9.1 Der HANDELSVERTRETER erhélt monatlich ginen Vorschuss auf die ihm zustehende Pro-
vision in Héhe von [...].7

; 9.2  DerVorschuss wird jeweils anlésslich der nachstfolgenden Abrechrniung von den Provisions-
} anspriichen des HANDELSVERTRETERS in Abzug gebracht.

X. Abrechnung

10.1  Die Abrechnung der Provisionsanspriiche des HANDELSVERTRETERS erfolgt jeweils zum
30.4., 31.7., 31.10. sowie 31.1. eines jeden Jahres.®

10.2 Endet das Vertragsverhéltnis vor Ablauf eines Kalendervierteljahres, erfolgt die Abrechnung
am letzten Tag jenes Monats, der auf den Monat folgt, in dem der Anspruch entstanden ist.
Dasselbe gilt flr die Abrechnung jener Anspriiche, die erst nach Ende des Vertragsverhali-
nisses entstehen bzw abzurechnen sind.

10.3  Der HANDELSVERTRETER ist verpflichtet, die Abrechnung unverzliglich zu Gberprifen und
alifallige Einwendungen dagegen binnen drei Monaten beim UNTERNEHMER schriftlich
geltend zu machen.

XL Vertragsdauer, Vertragsbeendigung
11.1  Das Vertragsverhéltnis wird auf unbestimmte Zeit abgeschlossen.

11.2  Es kann von beiden Vertragsparteien unter Einhaltung der gesetzlichen Fristen® jeweils zum
30.6. bzw 31,12, eines jeden Jahres ordentlich gekindigt werden. Die Kiindigung hat per
Einschreiben zu erfoigen.

11.3  Abweichend von Pki 11.2 kann das Vertragsverhaltnis im ersten Vertragsjahr unter Einhal-
tung einer einmonatigen Kindigungsfrist zu jedem Termin ordentlich gekindigt werden.

11.4  Davon unberlhrt bleibt das Recht jeder Vertragspartei, das Vertragsverhaltnis bei Vorliegen
gines wichtigen Grundes vorzeitig aufzuldsen. Ein wichtiger Grund neben den im Gesetz
genannten liegt insbesondere bei Verletzung der Pkte I...] dieses Vertrages vor.

6) Wichtig Ist auch, die Bemessungsgrundlage fir die Provision méglichst klar und eindeutig zu definieren,

7) Der Handelsvertreter hat nach dem Gesetz sogar einen awingenden Anspruch auf Vorschuss; § 14 Abs 2 HvertrG
8) Die Vereinbarung eines langeren Abrechnungszeitraums als das Quartal ist rechtsunwirksam.

9) Das HVertrG sient von der Dauer des Vertragsverhéltnisses abhiangige zwingende Kindigungsfristen vor.
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11.5  Der UNTERNEHMER ist berechtigt, den HANDELSVERTRETER ab dem Zeitpunkt des Aus-
spruchs der Kundigung von jeder weiteren Tatigkeit unter Fortzahlung einer VergUtung in
Héhe der im Durchschnitt der letzten zwolf Monate verdienten Provision freizustellen.
Wahrend der Freistellung darf der HANDELSVERTRETER weder die Vertretung von Pro-
dukten Ubsarnehmen, die mit denen des UNTERNEHMERS in Wetthewerb stehen, noch in
irgendeiner anderen Weise, sei s selbststandig oder unselbststandig, fir einen Mitbewerber
tatig werden. Bei Zuwiderhandeln schuldet der HANDELSVERTRETER eine verschuldens-
unabhangige, nicht dem richierlichen MaRigungsrecht unterliegende Konventionalstrafe in
Hdéhe von [...].

Xll. Verschiedenes

12.1  Der vorliegende Vertrag enthalt samtliche zwischen den Vertragsparteien getroffene Verein-
barungen. MUndlichen Nebenabreden bestehen nicht. Anderungen oder Erganzungen
dieses Vertrages bedirfen der Schriftform. Dies gilt auch fiir ein Abgehen von derselben.

12.2  Sind oder werden Bestimmungen dieses Vertrages rechtsunwirksam, sind sie durch solche
zu ersetzen, die dem erkldrten Willen der Vertragsparteien wirtschafilich am ehesten ent-
sprechen.

12.3  Der Verirag unterliegt dsterreichischem Recht.

12.4  Fir samtliche Sireitigkeiten aus oder im Zusammenhang mit dem Vertragsverhaltnis wird
das [...] als értlich zusténdiges Gericht vereinbart.!®

Ort, Datum

UNTERNEHMER - : HANDELSVERTRETER

Anlage:

10} Bei arbeitnehmerahnlichen Handelsveriretern beachte § 9 Abs 1 ASGG.
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